Concentrez-vous sur vos points forts...
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Les /7 erreurs
que vous faites

(sans le savoir)
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Les 7 erreurs qui vous mettent en danger

Intro : Le vrai enjeu des OPCO

Les OPCO peuvent devenir un levier de croissance majeur pour votre activité de formation ou un

cauchemar administratif, source de frustration, d'erreurs et de dossiers rejetés.

Ce qui fait la différence ? Votre capacité a comprendre les regles du jeu, a parler le langage OPCO,

et a présenter des dossiers solides.

Erreur n°1 : Croire quun financement est automatique

Non. Ce nest jamais garanti. Méme si votre client est 'éligible', un financement, ca se demande, ca

se justifie, et ¢ca se délivre sur pieces.

Erreur n°2 : Ne pas lire les régles spécifiques de chaque OPCO

Chaque OPCO a ses propres :
- priorités de financement,

- taux plafonds,

- conditions de prise en charge

Et ce nest pas négociable.

Erreur n°3 : Envoyer un devis sans le programme détaillé

Un devis seul, cest non. Sans un programme clair (avec objectifs, durée, modalités, évaluations),

I'OPCO rejette ou suspend la demande.

Erreur n°4 : Confondre prise en charge et réeglement direct

Méme si la formation est 'prise en charge a 100 %', ca ne veut pas dire que vous serez payé
directement par I'OPCO.

Il faut toujours vérifier qui est remboursé, quand, et sur quelles pieces.

Erreur n°5 : Ne pas anticiper les délais de traitement

Certaines OPCO mettent 2 a 4 semaines pour valider une demande. Si vous signez une convention
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et lancez la formation avant validation vous prenez un risque financier.

Erreur n°6 : Ne pas avoir les bons documents a jour

Extrait Kbis, attestation URSSAF, certificat Qualiopi, RIB, programme conforme Le moindre oubli

bloque le dossier.

Erreur n°7 : Ne pas accompagner le client dans la demande

Beaucoup de formateurs laissent leur client 'se débrouiller avec IOPCO'.

Résultat : une perte de temps, de confiance, et souvent un financement perdu.

Conclusion : Et si on montait vos demandes ensemble ?

Avec les bons réflexes, les OPCO peuvent financer une grande partie de votre activité.

Encore faut-il maitriser les étapes, les outils et les exigences cachées.

Echangeons sur vos besoins : candy @letempsd1servicepro.fr
Prenez rendez-vous ici : https://calendly.com/candy83170/on-prend-un-cafe-biscuit

Plus dinfos : www.letempsd1servicepro.fr
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Merci pour votre lecture !

Jespeére que ce guide vous a permis de mieux comprendre les erreurs a éviter avec les OPCO.

Vous méritez des demandes financées, bien montées, et sans stress administratif.

Avec les bons réflexes, les OPCO peuvent financer une grande partie de votre activité.

Encore faut-il maitriser les étapes, les outils et les exigences cachées.

Echangeons sur vos besoins : candy @letempsd1servicepro.fr
Prenez rendez-vous ici : https://calendly.com/candy83170/on-prend-un-cafe-biscuit

Plus dinfos : www.letempsd1servicepro.fr



